
Son Kapanış

Piyasa Değeri

52 Hafta En Yüksek

52 Hafta En Düşük

50 Günlük Fiyat Ort.

200 Günlük Fiyat Ort.

52 Haftalık % Getiri

S&P500 52 Haf. % Getiri

Ortalama Hacim

F/K

PD/DD

FD/FAVÖK

296,40$ 

283,36 Milyar$

318,71$

204,69$

271,92$

272,94$

%42,42

%34,64

5,21 Milyon

51,64

4,92

26,74

Minimum

236,00$
Maksimum

400,00$

Hareketli ortalamaları üzerinde fiyatlanan CRM

293$ yatay trend direncini aştı. 283$ altında zarar

kes çalıştırmak kaydıyla, 312$ ve 320$ dirençleri

hedeflenebilir.

Salesforce; satış, müşteri hizmetleri, pazarlama 

otomasyonu ve veri analizi gibi alanlara yönelik 

bulut tabanlı ve yapay zeka destekli yazılımlar 

geliştirir.

Şirket 2Ç25 mali döneminde %8 artışla 9,33 milyar$ 

hasılat ve %20,8 artışla hisse başına 2,56$ kazanç 

elde etti. Şirketin birikmiş siparişleri %10 artışla 26,5 

milyar$’a yükseldi.

Salesforce bu dönemde %15,5 artışla 3,14 milyar$ 

faaliyet karı elde etti. Böylece şirketin faaliyet 

karlılığının 210 baz puan artışla %33,7’ye 

genişlemesi olumlu.

Şirket bu dönemde, geçen yılın aynı dönemine 

kıyasla %20 artışla 0,76 milyar$ serbest nakit akışı 

elde etti. Geçen yılın aynı döneminde hasılatının 

%7,3’ü kadar nakit akışı elde eden şirketin nakit 

akışı marjının %8,1’e genişlemesi olumlu.

Şirket yönetimi 3Ç25’te, 3Ç24’e kıyasla %7 

büyümeyi temsil edecek biçimde 9,31 – 9,36 milyar$ 

hasılat ve hisse başına 2,42$ - 2,44$ kazanç elde 

etmeyi bekliyor. 

Salesforce, 2025 mali yılı sonuna yönelik %8 - %9 

büyüme ile 37,7 – 38,0 milyar$ hasılat beklentisini 

korurken, daha önce %32,5 faaliyet karlılığı ve hisse 

başına 9,86$ - 9,94$ kazanç yönündeki beklentisini 

%32,8 faaliyet karlılığı ve hisse başına 10,03$ – 

10,11$ kazanç yönünde yukarı güncelledi. (2024 

mali yılını 8,22$ HBK ile tamamlamıştı.)

Kaynak:  finance.Yahoo.com, 
tradingview.com, 

investing.com, wsj.com

316,55$
Ortalama
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