
Son Kapanış

Piyasa Değeri

52 Hafta En Yüksek

52 Hafta En Düşük

50 Günlük Fiyat Ort.

200 Günlük Fiyat Ort.

52 Haftalık % Getiri

S&P500 52 Haf. % Getiri

Ortalama Hacim

F/K

PD/DD

FD/FAVÖK

274,09$ 

262,03 Milyar$

318,71$

193,68$

255,09$

269,72$

%34,89

%33,09

5,99 Milyar

47,75

4,55

24,72

Minimum

236,00$
Maksimum

355,00$

245$ yatay trendinden destek bularak yükselen CRM,

272$ direnci üzerinde kapanış aldı. 259$ altında zarar

kes çalıştırmak kaydıyla, 288$ ve 300$ dirençleri

hedeflenebilir.

Salesforce; satış, müşteri hizmetleri, pazarlama

otomasyonu ve veri analizine yönelik bulut tabanlı

yazılımlar geliştirir. Şirket ayrıca Agentforce AI adlı yeni

yapay zeka platformu ile, hizmetlerine yapay zeka

desteği sunmaktadır.

Şirket 28 Ağustos’ta yayınlanan 2Ç25 bilançosunda,

geçen yılın aynı dönemine kıyasla %8 artışla 9,33

milyar$ hasılat ve %20,7 artışla hisse başına 2,56$

kazanç elde ederek, 9,2 milyar$ hasılat ve 2,35$ HBK

yönündeki beklentileri aştı.

Şirket bu dönemde %15,5 artışla 3,14 milyar$ faaliyet

karı elde etti. Böylece şirketin faaliyet karı marjının 190

baz puan artışla %19,1’e genişlemesi olumlu.

Şirket 2. Çeyrekte 0,76 milyar$, yılın ilk 6 ayında 6,83

milyar$ serbest nakit akışı elde ederek bu alandaki

güçlü performansını sürdürdü. Geçen yılın ilk 6 ayında

hasılatının %31’i kadar serbest nakit akışı elde eden

şirketin, bu yılın ilk yarısında nakit akışı marjı %39,4’e

genişledi.

Şirket yönetimi 3Ç25’te, geçen yılın aynı dönemine

kıyasla %7 artışla 9,31 milyar$ - 9,36 milyar$ hasılat ve

%15 artışla hisse başına 2,42$ - 2,44$ kazanç elde

etmeyi bekliyor.

Böylece Salesforce 2025 mali yılını, 2024’e kıyasla %8 -

%9 artışla 37,7 milyar$ - 38 milyar$ hasılat, %32,8

faaliyet karı marjı, %22,5 artışla hisse başına 10,03$ -

10,11$ kazanç ve faaliyetlerinden kaynaklı nakit

akışında %23 - %25 artış ile tamamlamayı bekliyor.

Kaynak:  finance.Yahoo.com, 
tradingview.com, 

investing.com, wsj.com

310,08$
Ortalama
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